
販路拡大を考えていても、「自社は知名度が低い」「海外展開はハードルが高い」と感じ、一歩を踏み出せず
にいる事業者の方は少なくありません。

本セミナーでは、社員６名の小規模企業が“下請け脱却”を目指し、経営方針を大きく転換しつつスピード感
のある戦略実行によって、ヨーロッパを中心とする海外市場を開拓し、国内需要も獲得していく実体験をお話し
いただきます。

併せて、同社を長く支援してきた中小企業診断士がこれから海外展開に取り組む中小企業が知っておくべ
き考え方やポイント、支援機関の活用方法などを実務体験を踏まえ、解説します。

これから海外展開を始めたい方、事業の方向性に迷われている方に最適のセミナーです。

【主催・問い合わせ】
公益財団法人 埼玉県産業振興公社 研修・情報グループ
TEL：048-647-4087 Mail：kensyu@saitama-j.or.jp さいたま市大宮区桜木町1-7-5ソニックシティビル10階

公社会員無料

対象者

受講方法
オンライン（Zoom）
※後日、参加URLをご案内します

※セミナー後の配信はありません

定 員 50名

会員 無料

一般 2,200円(税込)
受講料

申込方法

県内企業の経営者等

令和８年３月９日（月）
13:30～15:30

日 時

申込締切：令和８年３月５日（木）

公社会員優待セミナー

公社ＨＰからお申し込みください

内 容

１．中小企業の海外展開

・覚悟と出会い

・経営理念から自社ブランド開発

・個人市場から法人市場を狙う

      B to C to B

２．海外展開のポイントと支援策

・市場調査と社内体制

・展示会の活用

・海外展開事例と支援策

講 師
株式会社 Up’s Consulting
代表取締役 村岡 滋 氏

1964年生まれ。大手化学
メーカーにて、米国現地法人
へ副社長として出向。退職後
は埼玉県を中心に中小企業
支援に従事。埼玉県産業振
興公社、中小企業基盤整備
機構等の専門家としても活
躍。経営戦略策定、海外展
開支援、組織開発を得意と
し、研修講師や中小企業大
学校講師も務める。

中小企業の海外展開と販路拡大

株式会社 ワイ・エス・エム 
代表取締役 八島 哲也 氏

1981年生まれ。八潮市で板
金技術を生かし、照明をつくる
町工場の代表。町工場の利点
を生かした小回りの利く製造や
他業者との連携で、さまざまな
特注照明の企画から製造まで
一貫して手掛けている。
埼玉県の「埼玉グローバル賞

（世界への挑戦部門）」受賞企業。
https://k-ysm.co.jp
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